Leasingul pentru echipamente, in plina dezvoltare

Operatorii de profil anticipeaza inca trei-cinci ani de crestere sustinuta a cererii pentru intreaga piata
romaneasca

Dominata de segmentul auto, piata leasingului incepe sa faca loc si finantdrilor pentru echipamente sau sectorul
imobiliar. Per ansamblu, operatorii se asteapa ca, Intr-un orizont de timp de minimum trei-cinci ani, piata
leasingului sa creasca intr-un ritm sustinut, la un nivel comparabil cu cel inregistrat in 2007.

Piata leasingului auto se apropie de maturitate, In timp ce leasingul pentru echipamente si imobiliar este in plind
dezvoltare. "Ritmul de crestere pe segmentul de leasing auto va continua sa incetineasca.

Piata auto mai permite o crestere care sa acomodeze cererea Inca semnificativd de automobile noi, determinata
atat de cresterea veniturilor individuale, cét si de aspiratiile romanilor catre masini mai scumpe", a declarat,
pentru "Adevarul", Claudiu Stanescu, directorul general al BCR leasing IFN. Acesta apreciaza ca leasingul auto
va reprezenta, la finele acestui an, circa 70% din volumul total al contractelor de acest tip, in scadere cu sase
puncte procentuale fata de perioada similara a anului trecut.

In pofida mentinerii dominatiei leasingului auto, estimdrile arati cresteri semnificative ale segmentului
imobiliar si de echipamente. "Apreciem cd segmentul imobiliar ar putea castiga trei-cinci puncte procentuale la
nivelul pietei nationale (fata de circa 4% in 2006).

In masura in care companiile de leasing vor gasi solutii de finantare mai avantajoase pentru segmentul
rezidential, cresterea ar putea fi mai mare. Si leasingul de echipamente poate castiga cateva procente pe piata
nationald in urmatorii ani, daca se pastreaza tendinta de crestere a activitdtii din industrie i comertul cu
amanuntul", mai spune Claudiu Stanescu.

Viitorul aduce solutii de finantare personalizate

Pentru alte companii de profil, finantarile proiectelor imobiliare, dar mai ales a celor pentru echipamente au
cunoscut o crestere exploziva. "Pe primele noua luni ale anului, volumul finantérilor prin leasing imobiliar a
atins nivelul consemnat pe tot parcusul anului trecut, in timp ce la echipamente acest nivel s-a dublat", declara
Adrian Bogdan, director de vanzari la Romstal Leasing.

La randul sau, lonut Chirila, director de marketing al Romstal Leasing, spune ca pentru finele anului compania
si-a propus ca 10% din volumul total al finantarilor sa reprezinte segmentul leasingului imobiliar, alte 10
procente fiind destinate leasingului pentru echipamente. "Pentru 2008 ne dorim ca portofoliul finantarilor de
leasing imobiliar sa creasca la 15% din total, nivel valabil si pentru echipamente", declara oficialii companiei.
Piata autohtona este promitdtoare §i pentru companiile nou-intrate in competitie.

Astfel, in jumdtate de an de la primul contract, Impuls Leasing Roménia a semnat circa 4.700 de contracte, care
corespund unui volum de finantare de 60 milioane de euro. "Ne asteptdm sa incheiem anul cu circa 8.000 de
contracte semnate i un volum de finantari de 100 milioane de euro. Este o prognoza realista, pentru ca ultimul
trimestru este, de reguld, cel mai bun din an pentru companiile de leasing", declard Razvan Diaconescu,
directorul general al Impuls Leasing.

Pentru anul viitor, compania vrea sa atingd un nivel de 10.000 de noi contracte si o cifra de afaceri de 150
milioane de euro. Actuala structura a vanzarilor - 70% autoturisme si vehicule utilitare, 25% camioane si
remorci - se va modifica In timp, odata cu structura cererii.

Pe termen mediu, se anticipeazad scaderea ponderii vehiculelor utilitare la 60% (fata de 70% in prezent),
concomitent cu majorarea ponderii echipamentelor la 10% si a leasingului imobiliar la 5%. Razvan Diaconescu
anticipeaza pentru 2008 o crestere de ansamblu a pietei leasingului auto de 20%. Un impuls mai mare se va
consemna insd pe segmentul echipamentelor de constructii, unde, spune el, se va inregistra o crestere anuala de
minimum 30%, in urmatorii trei ani, in special datorita lucrarilor de infrastructura.

Sectorul imobiliar schimba portofoliul companiilor



Dinamismul pietei imobiliare va genera modificarea structurii portofoliului de contracte ale OTP Leasing
Romaénia incd de anul viitor. "Din 2008, cand vom fi prezenti si pe sectorul imobiliar, structura portofoliului
companiei se va schimba.

Estimam ca sectorul auto va avea o pondere de 50%, cel al echipamentelor de 30% si 20% sectorul imobiliar", a
declarat Mircea Dihel, directorul general al OTP Leasing Romania. In prezent, 80% din cele 700 de contracte
parafate de companie in numai doua luni, a caror valoare insumeaza 12 milioane de euro, au fost pentru
sectorul auto, restul revenind echipamentelor.

Revenind la perspectivele pentru viitorul apropiat, Claudiu Stanescu spune ca nu se poate vorbi de o stagnare a
cererii pe piata globald de leasing din Romania Tn urmatorii trei-cinci ani. "In pofida maturizarii treptate a
pietei, consumatorul romén este receptiv la nou si din ce In ce mai bine informat.

Odata cu cresterea veniturilor, el isi schimba treptat comportamentul de cumpdrare si pentru bunurile de
folosinta indelungatd, in sensul scurtdrii timpului de utilizare a bunului si plasdrii accentului pe calitate.

In viitorul relativ apropiat, leasingul auto va aduce consumatorului un plus de valoare prin rafinarea pachetului
de servicii ofertate, in timp ce leasingul pentru echipamente si imobiliar va oferi solutii tot mai flexibile si
personalizate de finantare a investitiilor Intreprinzatorilor", declara oficialul BCR Leasing IFN.



